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Espaco Aberto

Planejador financeiro,
o médico das finangas pessoais

Estive recentemente fazendo um check-up anual
de minha satde fisica e conheci o Dr. Klauss um meé-
dico tipicamente de familia cabelos todos brancos,
esguio, aparentando possuir por volta de 80 anos.
clinicando. lucido e de uma aten¢ao que encanta a
todos que passam pelo seu tradicional consultorio.
Os moveis antigos. livros de papel em sua estante
com portas de vidro, sem computador, impressora
ou facebook. alguns remédios fomecidos, imagino,
por propagandistas sobre a mesa de madeira colo-
nial. estetoscopio no Pescogo, um pequeno receitu-
ano para descrigao de medicamentos aos pacimtesl
e papéis sulfites brancos para anotagdes sio sufi-
cientes para seu impecavel atendimento. Contudo o
que mais me impressionou dos vinte minutos que
estive ali ndo era o rnustico consultorio do experiente
doutor de carreira nem de n3o ter me liberado rapi-
damente como em outras consultas que ja fiz com
outros profissionais da saude, mas sim o seu profun-
do interesse em conhecer quem eu era. o que fazia,
como era meu estilo de vida. o meu historico fami-
liar de possiveis doengas, além de medir minha al-
tura e peso, mas também tirar pessoalmente minha
pressao arterial, ou seja. uma pessoa profundamente
interessada em meu Contexto de saude. Algo bem
diferente do que as vezes percebemos quando en-
tramos numa corretora ou em uma agéncia bancaria
onde. em muitos casos, existe um maior interesse
em conhecer o quanto temos em nossos bolsos para
investir ou vender produtos que nio precisamos e
que n3o estio alinhados com nossos Projetos de
Vida do que uma profunda preocupa¢do com nos-
so Contexto. Tudo 1sso talvez pelo enorme numero
de clientes a serem atendidos, ficando praticamen-
te impossivel dar a atengdo necessania e merecida,
como a que obtive com o experiente e prestativo Dr.
Klauss.

Ao final do seu atendimento o mesmo me levou
até a porta agradeci a minuciosa consulta, estendi
minhas maos e recebi um caloroso cumpnmento
juntamente com as seguintes palavras: N3o precisa
agradecer. disponha, pois esse € o meu trabalho!

E claro que saindo do seu consultorio ndo pude
dexar de fazer a inevitavel e reflexiva comparagao
desse dedicado profissional apaixonado pela sua
atividade com a nossa também apamxonante carreira
de Planejador Financeiro Pessoal e Familiar que ne-
cessita, por sinal da mesma riqueza de detalhes para
cuidar de outro tipo de saude que € a financeira e
que quando mal genida pode desencadear uma série
de doengas patologicas, emocionais € de ordem so-
cial Possuir um profundo conhecimento e interesse
genuino pelo Contexto do cliente € a razdo de ser de
um planejador que ndo somente se envolve, mas,
se compromete em alinhar os anseios e Projetos de
Vida dessas familias. N3o ha interesse em vender
produtos, porém sim de ajuda-los ndo so a fazer mais
com aquilo que ganham mas de lhes proporcionar
um meio pelo qual possam construir as verdadeiras
razbes pelas quais eles estardo dispostos a se dedicar
paraa realizacio de seus Sonhos. E 6bvio que nin-
guém acorda pela manha “morrendo™ de vontade
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em contratar um Planejador Financeiro, pois talvez
nem conhega a profissdo e onde buscar esse auxi-
lio profissional. No entfanto, deveria e muito pensar
a respeito, pois em paises com ftradicdo de 4 déca-
das como nos Estados Unidos € comum os casais
buscarem o auxilio desse profissional para que este
possa ajuda-los a dar um primeiro importante passo
nesse mundo complexo do dinheiro e das finangas
pessoais, pois como Planejadores Financeiros temos
a oportunidade de ouvir as pessoas e dedicar infe-
gralmente as suas necessidades para que consigam
obter um melhor relacionamento com o seu dinheiro
buscando n3o so entender seu Contexto. mas. tam-
bém em questdes relacionadas a diminuic3o ou eli-
minac¢3do do seu endividamento.

Um Planejador Financeiro também pode auxilia-
lo em questdes tributanias. na escolha do melhor re-
gime de comunhao, transferéncia de patrimonio para
as futuras geracoes através de um adequado planeja-
mento sucessorno, mas também s3o tratados assun-
tos nunca antes detalhados e de extrema importan-
cia como a garantia da protecdo do seu patrimonio
comecando pelo basico que € a seguranga imediata
daqueles que dependem financeiramente de vocé
além de ajuda-lo a enfender o investidor que vocé
em detimento ao investimento que vocé faz. Tudo
1ss0 € 0 que esse profissional pode fazer por sua vida
e pela sua saude financeira e por isso € considera-
do com umas das 30 profissdes do futuro segundo o
ranking de Carreiras do Futuro da Revista Vocé S/A
e. portanto, conhecido como o verdadeiro meédico
das finangas pessoais. Por essa raziao quando se tem
um problema em seu carro voceé procura um meca-
nico e quando esta com dor de dente vocé busca um
dentista € ndo o contrario. Assim para cuidar de suas
Financas Pessoais e de seu Patnmonio Financeiro
nada melhor contar com alguém que n3o se dedica
somente a uma arvore, mas que conhece a floresta e
que pode lhe guiar pelas trilhas e vales que lhe leva-
rao rumo aos seus cobigados Projetos de Vida, ali-
cergados por um adequado e dinamico Planejamento
Financeiro suportado, por sua vez, por um profissio-
nal tannmbado e treinado para essa finalidade que € o
Planejador Financeiro Pessoal e Familiar

Enfim acho que entendo perfeitamente quando
o Dr. Klauss diz que € apenas seu trabalho. pois. a
verdadeira recompensa de nossa atividade nao esta
no agradecimento, mas, assim como o medico, esta
na capacidade de tocar e mudar vidas como também
de preserva-las.
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